
 

 

Verkauf von Mundpflegeartikeln 

Viele Zahnärzte sehen im Verkauf von Artikeln der Mundhygiene eine gute 
Möglichkeit zur Verbesserung des zahnärztlichen Leistungsangebotes gegenüber 
den Patienten. Dabei geht es vielen weniger um eine Verbreiterung der Einnahmen 
als um ein Serviceangebot zur Patientenbindung. Die Gerichte und Finanzbehörden 
betrachten die gewerblichen Tätigkeiten von Heilberufen aber immer skeptischer. 
Was ist deshalb beim Verkauf von Pflegeprodukten in der Praxis des Zahnarztes zu 
beachten? Mehrere Aspekte spielen hierbei eine Rolle. 
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